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START-UP-BERATUNG

Vom SauberRennstall
zur Hightech-Firma

Nach zehn Jahren beim Sauber-Rennstall in Hin-
wil sah der Architekturmodellbauer Patrick Mey-
er eine Chance fiir ein eigenes Unternehmen.
Im Bereich carbonfaserverstarkte Kunststoffe
hatte er sich ein beachtliches Know-how ange-
eignet. Doch wie griindet man eine Firma, die
auch flir externe Finanzgeber attraktiv ist? ad-
latus-Berater Ralph Strasser half ihm auf die
Spriinge.

Klares Ausbaupotenzial

Patrick Meyer hat den Unternehmergeist seines
Vaters geerbt. Zehn Jahre im Dienst von Schwei-
zer Formel-1-Team Sauber Motorsport, gewann
er vertiefte Erfahrung mit der Bearbeitung von
anspruchsvollen Werkstiicken aus carbonfaser-
verstarkten Kunststoffen (CFK). Er erkannte das
Zukunftspotenzial seiner erworbenen Kernkom-
petenz, die (noch) Seltenheitswert in der Indus-
trie hat.

«ICH Hl'-'\T_I_'E MIR KEINE BESSERE
UNTERSTUTZUNG WUNSCHEN
KONNEN.»

Mit dieser Kompetenz will er sich mit unterneh-
merischer Leidenschaft in die Selbstdndigkeit
begeben - aber wie beginnen? Mit dieser Frage-
stellung nimmt er Kontakt zu adlatus auf, und
nach einem ausfiihrlichen Erstgesprach mit ad-
latus-Berater Ralph Strasser (selbst ETH-Ingeni-
eur, was dem Sachverstdndnis wie auch der
zwischenmenschlichen Chemie forderlich ist)
beschliessen sie eine Zusammenarbeit. Ziel ist
ein Start-up-Unternehmen zu planen und zu
griinden, welches mit vertretbarem Risiko wirt-
schaftlich vielversprechend mit klarem Ausbau-
potenzial zu werden verspricht.

Die Carbomill AG steht

Der Unterstiitzungs- und Begleitprozess beginnt
mit der Definition der Eckpfeiler der zukiinfti-
gen Firmenstrategie, einschliesslich der Iden-
tifikation von ersten potenziellen Kunden.
Noch-Arbeitgeber Sauber unterstiitzt das Vor-
haben und stellt in Aussicht, Patrick Meyer als
Zulieferer von Sauber zu beschdftigen, ebenso
andere Firmen. Als Knackpunkt erweist sich,
eine Leasinggesellschaft zu finden, die bereit
ist, einem Start-up-Unternehmen die moderns-
te CFK-Bearbeitungsmaschine im Wert von
CHF 1 Mio. zu finanzieren. Businessplan, Per-
sonlichkeit und Erfahrung von Patrick Meyer
iiberzeugen die vom adlatus-Berater empfoh-
lene AF-Leasing AG.

Fazit: Carbomill AG steht und erreichte den ge-
planten Erstjahresumsatz bereits nach zehn Mo-
naten. Zitat von Patrick Meyer iiber die adlatus-
Begleitung: «Ich hdtte mir keine bessere Unter-
stlitzung wiinschen konnen.»

LINK
www.adlatus.ch
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UNTERSCHATZTES SPARPOTENZIAL - Schweizer Gewerbebetriebe bezahlen jahrlich 160 Millionen
Franken flr zur Kithlung benétigten Strom. Ein Flinftel davon kénnte eingespart werden.

Kaltetechnik effizienter nutzen

Das ofenfrische Gipfeli am Morgen
ist ohne Kdltetechnik ebenso wenig
denkbar wie ein saftiges Kotelett bei
Ihrem Metzger oder ein kiihles Fei-
erabend-Bier in der Stammbeiz. Kal-
te ist eine typische Querschnittstech-
nologie, die in einer Vielzahl von
Branchen genutzt wird und deren
Nutzen man den Endprodukten meis-
tens nicht ansieht. Ein wichtiges
«Produktionsmittel» also, das aber
viel Strom braucht. Dies schldgt di-
rekt auf die Betriebskosten.

Hier konnen Sie den Hebel an drei
Stellen ansetzen: Fordern Sie das
richtige Verhalten der Mitarbeiten-
den, optimieren Sie die Kalteanlage
regelmadssig und tiiberlegen Sie sich
rechtzeitig, wie Sie den Ersatz der
Kélteanlagen am besten angehen. Auf
der Webseite der Kampagne «effizi-
ente Kdlte» des Schweizerischen Ver-
eins fiir Kaltetechnik SVK und von
EnergieSchweiz finden Sie verstand-
liche Informationen und Checklisten
zu allen drei Massnahmenfeldern.

Aufmerksam durch den Tag

Das richtige Verhalten der Mitarbei-
tenden hat einen grossen Einfluss auf
die Energiekosten. Achten Sie bei der
Kiltetechnik daher zum Beispiel auf
das rasche Schliessen der Tiiren von
Kiihl- und Tiefkiihlrdumen, das rich-
tige Befiillen von Kiihlmobeln oder
das rechtzeitige Beschatten von Ver-
kaufs- und Biirordumen.

Jahrlich die Kilteanlage
kontrollieren

Energiesparen im Betrieb bedeutet
zuerst einmal ein Aufwand, bei dem
der Ertrag nicht von vornherein klar
ist. Experten sind sich aber einig,
dass es sich lohnt. Denn Sie konnen
mit dem jdhrlichen Kalte-Check der
Kampagne «effiziente Kalte» und den
daraus abgeleiteten Massnahmen den
Stromverbrauch Threr Kilteanlage um
zehn bis zwanzig Prozent reduzieren.

Neuanschaffung als Chance

Aus dem Vollen schopfen kann man
in Sachen Energieeffizienz, wenn die
Kalteanlage oder einzelne Kithimobel
ersetzt werden miissen. Eine Neube-
schaffung ist daher der richtige Zeit-
punkt, um mit geringen oder gar kei-
nen Mehrkosten den Aufwand fiir die
Kiihlung fiir die nédchsten 10 bis 15
Jahre - so lange halten eine Kaltean-
lage oder Kiihlmébel in der Regel -
zu senken. Wichtig ist, dass Sie dabei

Mit einfa-

chen Massnah-
men kann der
Energieverbrauch
von Kiihlrdumen
und Kiihimébeln
deutlich gesenkt
werden.
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vom Kaltefachmann oder Lieferanten
verlangen, dass er eine Anlage ge-
madss den Anforderungen der «Leis-
tungsgarantie Kalteanlagen» von SVK
und EnergieSchweiz offeriert und die
ausgefiillte und unterzeichnete Leis-
tungsgarantie als Bestdtigung der Of-
ferte beilegt.

Leistungsgarantie schafft
Transparenz

Dank der Leistungsgarantie konnen
Sie die verschiedenen Offerten nun
vergleichen. Zudem zeigt diese ITh-
nen, wie teuer Sie die Anlage liber
die ganze Lebensdauer zu stehen
kommt. Dazu zdhlen nicht nur die
Investitionen, sondern auch die Be-

triebs- und Unterhaltskosten. Zudem
verlangt die Leistungsgarantie, dass
der Kiltefachmann mit Thnen klart,
ob eine Abwdrmenutzung der Kdlte-
anlage fiir die Heizung oder andere
Prozesse genutzt werden kann und
ob das auch wirtschaftlich ist.

Forderprogramme nutzen

Um bei neuen Anlagen die Hiirden
fiir eine energieeffiziente Losung so
tief wie moglich zu halten, hat der
Bund verschiedene Forderprogramme
ins Leben gerufen. Wahrend das Pro-
gramm «Klimafreundliche Kalte» den
vorzeitigen Ersatz von Kalteanlagen
mit veralteten Kaltemitteln unter-
stiitzt, zielt ProFrio auf den Bau von
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energieeffizienten Anlagen. Zudem
fordert ProFrio die Optimierung von
bestehenden Anlagen, so etwa den
Kilte-Check, und leistet einen finan-
ziellen Beitrag an (kleine) Investiti-
onen in energieeffiziente Losungen.
Fiir beide Forderprogramme muss die
Leistungsgarantie Kadlteanlagen aus-
gefiillt werden. Lassen Sie dabei Ih-
ren Kéltefachmann die in Ihrer Situ-
ation sinnvollen Fordermoglichkeiten
abkldren.
René Christen,
Prdsident des Schweizerischen
Vereins fiir Kdltetechnik SVK

LINK
www.effizientekaelte.ch
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Unser Engagement: unsere Zukunft.

Eine zuverlassige und sparsame Kalteanlage
erhalte ich dank der Leistungsgarantie

...und profitiere von den Férderbeitré@en
von ProFrio und Klik!

TUE

Stiftung Klimaschutz
und co,-Kompensation
KIiK

£

PO

(=1PreFrio

das Farderprogramm
fiir anergieaffiziente Kilteanlagen
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